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株式会社 ビーグッド・テクノロジー

■会社概要

　【日本本社】

会社名
設立
代表取締役社長
資本金
事業内容
URL

：株式会社 ビーグッド・テクノロジー
：2003年12月
：梶原稔尚
：3,000万円
：ソフトウエア開発、システム基盤の構築・運用、クラウドサービスの販売・運用
：http://www.begood-tech.com/

　【マレーシア本社】

会社名
設立
マネージングディレクター
資本金
事業内容
URL

：BEGOOD TECHNOLOGY SDN.BHD.
：2013年 5月
：山本英樹
：1,500万円
：ITコンサル、マーケティングコンサル
：http://www.begood-tech.my/

　現在、中間・富裕層をターゲットとしたマレーシアの約50店舗の中からご希望の店舗でテストマーケティングが可能です。
　更に、対象商品やターゲットの適応範囲を拡大する予定であり、将来的には対象国の拡大も視野にいれています。

【報道問い合わせ先】
株式会社 ビーグッド・テクノロジー

担当：マレーシア　テストマーケティング担当
TEL：03-5846-2151　Email：test-marketing@begood-tech.com

マレーシア店舗でテストマーケティングサービスを開始

―日本企業の販路開拓を支援します―

　株式会社ビーグッド・テクノロジー（所在地：東京都湯島、代表取締役社長：梶原稔尚）は、９月１日より、海外への販路開
拓を目指す日本企業に向けマレーシア店舗で実施するテストマーケティングサービスを提供します。
（URL：http://www.test-marketing.begood-tech.com/）

　人口減少等により市場が縮小する日本に対し、人口ボーナス期にあたるマレーシアは高度経済成長の真っ只にあると同
時に、世界人口の約1/4を占めるイスラムマーケットのハブ的存在でもあります。しかし、日本人にとって、まだまだ未知の
存在であるイスラムマーケットへの挑戦が困難であることは、想像に難くありません。
　例えば海外展示会は、短期間の実施であるにも関わらず、準備に要する労力、多大な費用、同業者向けのプロモーショ
ンであり消費者の反応がわからない、などが課題となっていました。
　本テストマーケティングサービスは海外展示会と同程度のコストで、1ヶ月以上の期間をかけて実店舗でテストすることが
可能なため、よりダイレクトに消費者の反応を得るマーケティングが可能となります。
　販路開拓を目指す日本企業は、商品をビーグッド・テクノロジーに送付していただくだけで、サービスの利用が可能にな
るなど、非常に簡単に海外展開の可能性を検証することが可能である点も特徴となっています。


